
Makelaar 
van goede huizen



Voor je ligt ons eerste eigen magazine. Een kans die op ons pad is gekomen en die we met beide handen hebben aan-
gegrepen. Eerlijk is eerlijk, het was even zoeken hoe we dit wilden aanvliegen. Wat willen we vertellen? We zijn geen 
kantoor dat van de daken schreeuwt hoe goed we zijn. Zeggen dat je eerlijk en betrouwbaar bent, vinden we ook een 
beetje raar. Dat moet toch vanzelfsprekend zijn?

We laten liever zien hoe we te werk gaan en wat klanten van ons mogen verwachten. De klant staat bij ons altijd cen-
traal. Als je naar kantoor belt, krijg je Cynthia of Danielle aan de telefoon. Zij beantwoorden graag je vragen en plannen 
een afspraak of bezichtiging in. Uiteraard heten zij je ook altijd van harte welkom aan Lilienthalplein 26 in Stadskanaal.

Wil je jouw woning verkopen of laten taxeren? Of je nieuwe woning aankopen? Dan staat Patrick graag voor je klaar. Met 
zijn jarenlange ervaring en kennis weet hij als geen ander wat er speelt op de woningmarkt in deze regio. Een gebied 
waar mensen van buitenaf graag naartoe willen verhuizen vanwege de rust en de ruimte. Maar ook hier is meer vraag 
dan aanbod. De woningen in onze portefeuille staan niet lang te koop. In dit magazine lees je alles over ons verkoop-
proces.

Onze klanten zijn onze ambassadeurs. Betere reclame kunnen we als makelaarskantoor niet krijgen. Veel mensen ko-
men bij ons omdat een familielid, een vriend, een kennis of een collega zijn of haar ervaring heeft doorverteld. Als de 
klant tevreden is, doen wij ons werk goed. We zijn dan ook dankbaar voor en trots op de mooie woorden die we van hen 
mogen ontvangen.

We wensen je veel leesplezier!

Patrick, Cynthia & Danielle

Over ons

Voorwoord

Patrick Muller Eigenaar/Makelaar

º pmuller@huizemakelaars.nl
¼ 0599 69 60 70

Cynthia Meijer Commercieel medewerkster

º stadskanaal@huizemakelaars.nl
¼ 0599 69 60 70

Huize Muller Makelaars
í Lilienthalplein 26, 9501 XP Stadskanaal
º stadskanaal@huizemakelaars.nl
¼ 0599 69 60 70

Danielle Westerbeek Commercieel medewerkster

º dwesterbeek@huizemakelaars.nl
¼ 0599 69 60 70

Wij zijn een actief en vooruitstrevend full-service makelaarskantoor dat dagelijks betrokken is bij de woningmarkt, wij 
weten wat er speelt en kunnen daarom een realistische visie over de woningmarkt geven. Daarom zijn wij voor u het 
juiste makelaarskantoor wanneer u uw woning wilt verkopen of aankopen. Onze gecertificeerde NVM-makelaar Patrick 
Muller heeft inmiddels al meer dan 20 jaar ervaring als makelaar in Stadskanaal en omgeving.



Wij leveren en plaatsen de meest  
milieuvriendelijke keukens van Europa, 
"en daar zijn we trots op"

Milieuvriendelijke keukens  
voor een scherpe prijs!

 
Door onze kosten laag te houden en rechtstreeks bij de 
fabriek in te kopen kunnen we een scherpe prijs voor 
onze producten geven.  Vanzelfsprekend bieden we wel 
de vele mogelijkheden in modellen en materialen. Een 
vaste Nederlandse fabriek met dus ook 1 vaste kwaliteit 
keuze van milieuvriendelijk Nederlands topkwaliteit. Een 
hele snelle levering , 1 scherpe prijs, 1 contactpersoon. 
Geen onduidelijkheden. We bieden veel keuzes in appa-
ratuur zonder afnamecontracten van alle merken.!

Zoveel mogelijkheden
Zoveel keus, zoveel moois...... Laat ons u helpen.  
Wij komen graag bij u thuis om samen de vele  
mogelijkheden door te nemen zodat u een  
droomkeuken kunt kiezen zonder poespas Meer  informatie?Bezoek onze  website

Adresgegevens
Electronicaweg 4b
Stadskanaal

Contact
info@stevkakeukens.nl
www.stevkakeukens.nl

Beste kwaliteit, scherpe prijs

Op zoek naar uw Droomkeuken?

WWW.ECOTHERMVLOERVERWARMING.NL

Vloerverwarming
in iedere ondergrond,
voor iedere afwerking!

HLK

Getest &
Gecerti fi ceerd:

050 - 234 00 44
ECOtherm Vloerverwarming BV
Prins Bernhardlaan 28
9541 BT  Vlagtwedde

Hoe gaan wete werk?

inslijpen in uw bestaande vloer,
zonder verhoging van uw vloer

optimale warmteverdeling

energiezuinige lage-temperatuurverwarming

ligt direct onder afwerkvloer, 
dus korte reactietijd

volledig geïnstalleerd op uw installatie
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BIJ HUIZE MULLER MAKELAARS 
BEGELEIDEN WIJ ONZE KLANTEN 
GEDURENDE HET GEHELE VERKOOPPROCES
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KENNISMAKINGSGESPREK / 
VERKOOPGESPREK

Onze NVM Makelaar Patrick Muller komt bij je 
langs voor een kennismakinggesprek en gaat 
samen met je door de woning. Tijdens dit 
gesprek legt Patrick onze werkwijze uit en 
adviseert hij je over de vraagprijs van de 
woning nadat hij een goede indruk heeft 
gekregen van de woning.  

VERKOOPSTRATEGIE

Patrick zet niet alleen een bord in de tuin. 
Hij doet veel meer dan dat. Hij bepaalt in 
overleg met jou de verkoopstrategie, hoe 
de woning op Funda komt, op social 
media en de eigen woningwebsite.  

WONING VERKOOP-
GEREED MAKEN

De eerste indruk is erg belangrijk. 
Zorg dat je woning er netjes uitziet. Wij zorgen voor 
een goede fotorapportage door een professioneel 
fotograaf. Ook dient er een energielabel opgemaakt 
te worden, wij zorgen ervoor dat dit geregeld wordt. 
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Start hier en zie in welke stappen wij 
jou meenemen in dit proces.

WONING IN DE VERKOOP

Zodra alle benodigde gegevens aanwezig 
zijn zorgen wij als team ervoor dat je 
woning daadwerkelijk in de verkoop komt. 
Jouw woning komt op Funda, social 
media en krijgt een eigen website. 
Uiteraard komt er ook een bord in de tuin. 

BEZICHTIGINGEN

Huize Muller Makelaars coördineert en begeleidt de 
bezichtigingen. Danielle en Cynthia zijn de contact-
personen voor potentiële kopers en zij kunnen bij hen 
terecht met al hun vragen en voor de informatie van 
jouw woning. Als ze geïnteresseerd zijn in een bezichti-
ging dan plannen zij een afspraak in na overleg met jou 
en de potentiële koper. 

ONDERHANDELINGEN

Niet in iedereen schuilt een geboren verkoper. 
Daarom is het fijn dat je het niet zelf hoeft te doen, maar 
kunt overlaten aan Patrick. Hij weet van de hoed en de 
rand en staat je bij met advies. De controle over het 
onderhandelingsproces verlies je nooit, want uiteindelijk 
beslis jij voor welke prijs je je woning verkoopt. 

ONDERTEKENING 
KOOPOVEREENKOMST

Samen met de koper spreek je een verkoop-
prijs af. Daarnaast maak je samen afspraken 
over andere belangrijke onderdelen van de 
koopovereenkomst zoals de datum van levering, 
ontbindende voorwaarden of een lijst met 
roerende zaken – gordijnen, vloerbedekking, 
verlichting – die al dan niet tegen een bepaalde 
vergoeding kunnen worden overgenomen. Deze 
afspraken worden schriftelijk vastgelegd in een 
koopovereenkomst. 

DE VERKOOP IS AFGEROND

Het verkoopproces is klaar. 
Gefeliciteerd! Je woning is verkocht!
Natuurlijk blijft Huize Muller Makelaars voor 
je klaar staan mocht je nog vragen hebben of 
van andere diensten gebruik willen maken.

CONTRACT

+
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NAAR DE NOTARIS

Het koopproces is bijna afgerond. De laatste 
stap is het ondertekenen van de akte van 
levering bij de notaris en het afronden van het 
financiële gedeelte. Voorafgaand aan deze 
afspraak gaan wij samen met jou en de kopers 
nog even door de woning voor een eindin-
spectie. 
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GEGEVENS AANLEVEREN 

Om de potentiële kopers te voorzien van de juiste 
informatie dient er een lijst van zaken en vragenlijst 
van de woning door jou ingevuld te worden. Danielle 
en Cynthia van de binnendienst staan voor je klaar 
om je hiermee te helpen.  

+
-

CHAMPAGNE

VAN EEN

GOED HUIS

Als geregistreerd makelaar komt Patrick bij veel mensen 
over de vloer voor een taxatie, een verkoopgesprek maar 
ook voor bezichtigingen. In de makelaardij is geen dag 
hetzelfde. Dat maakt dat hij zijn werk heel leuk vindt. Het 
leukst vindt Patrick toch wel het contact met mensen. 
Hen bijstaan en adviseren over een verkoop of een aan-
koop. Een hele dag op kantoor vindt hij minder leuk, maar 
ook die dagen horen erbij.

Succesvolle verkoop
“Als een woning volgens plan of voor meer geld wordt ver-
kocht en de klant daar tevreden over praat naar anderen 
toe, is dat natuurlijk helemaal mooi. Ik vind het belangrijk 
dat hetgeen dat ik adviseer ook lukt. Daar gaan mensen 
op af. Als je ergens zelf niet achterstaat, dan verkoopt het 
ook niet.” De makelaar uit Stadskanaal weet dan ook heel 
goed wat er in de regio speelt.

“Voor de verkoper is het altijd heel spannend. Vaak den-
ken mensen dat hun woning moeilijk is te verkopen voor 
relatief weinig geld. Als ik zeg wat ik denk dat het bedrag 
moet worden, vragen ze altijd: ‘weet je dat wel zeker?’. Om 
mijn prijs te onderbouwen, laat ik op mijn iPad relevante 
voorbeelden zien van vergelijkbare woningen die zijn ver-
kocht. Dat geeft mensen een goed gevoel. Je moet ook 
goed kunnen uitleggen en onderbouwen. Via NVM krijgen 
ik veel data over reeds verkochte woningen, die bekijk en 
onderzoek ik. Ik vind het belangrijk dat elke woning suc-
cesvol wordt verkocht.”

Geregistreerd makelaar en taxateur
Sinds 1995 is Patrick werkzaam in de makelaardij. Nadat 
hij een aantal jaren in loondienst had gewerkt, werd het 
tijd voor een eigen makelaarskantoor. In 2005 openden 
de deuren van Huize Muller Makelaars en sloot Patrick 
zich aan bij de branchevereniging NVM. “Tegenwoordig 
mag iedereen zich makelaar noemen, maar om te taxe-
ren moet je wel geregistreerd staan. Ik ben aangesloten 
bij NVM. Ook daarvoor moet je een diploma hebben en 
kunnen aantonen dat je goed bent in je vak. Jaarlijks volg 
ik trainingen om op de hoogte te blijven en het kantoor 
ondergaat periodiek een audit.”

Snelle verkoop
Op dit moment is er nog steeds veel animo naar wonin-
gen. “We hebben natuurlijk ook wel een andere tijd ge-
had”, vertelt Patrick. “In 2012/2013 had ik ongeveer 110 
huizen in mijn portefeuille. Als een woning na vier à zes 
maanden was verkocht, zeiden mensen: ‘dat heb je vlot 
gedaan’. Dan had je gedurende het hele traject misschien 
vijf à zes kijkers. Dat kun je je nu niet meer voorstellen. 
Tegenwoordig hebben we tussen de vijf en de tien wonin-
gen in de verkoop staan en wel acht tot soms wel vijftien 
kijkers in één week voor één woning.”

“Het merendeel van de woningen, die we in de verkoop 
hebben staan, verkopen we binnen twee weken.”

“Elke woning die in de verkoop 
komt, wil ik succesvol verkopen”



• Verwarming
• Airconditioning
• Warmtepompen
• Zonnepanelen
• Elektrische installaties
• Sanitair

Net Even Beter, 
Net Even Verder...
Electronicaweg 25  9503 AG Stadskanaal  Tel.: +31 599 650 226  E-mail: info@hvkstadskanaal.nl

Klantcontact
Cynthia is in 2018 bij Patrick komen werken. Je kunt 
wel stellen, dat ze inmiddels tot de inventaris behoort. 
Ze komt uit de hypotheekwereld, maar de woningmarkt 
spreekt haar meer aan. Spijt van de overstap heeft Cynt-
hia dan ook niet. Ze zit bij Huize Muller Makelaars echt op 
haar plek. “Geen dag is hetzelfde. De afwisselende werk-
zaamheden en het contact met klanten maakt dat ik met 
veel plezier naar het werk ga.”

In januari 2023 is Danielle het kantoor komen versterken. 
Na acht jaar als hypotheekadviseur te hebben gewerkt in 
Hoogeveen en Assen was het tijd voor iets nieuws. “Ik be-
schik over alle WFT-diploma’s en kon mij niet verder ont-
wikkelen. In de hypotheekbranche ben je medewerker of 
adviseur. Er waren geen uitdagingen meer voor mij. Hier 

valt voor mij nog veel te leren. En ik vind het leuk dat ik 
voor Patrick werkzaamheden uit handen kan nemen, zo-
als koopaktes opstellen, woningen in het systeem zetten 
en taxaties voorbereiden.”

 “Het contact met klanten maakt dat ik met veel plezier 
naar het werk ga.”

Eerste contactpersonen
Cynthia en Danielle zijn de eerste contactpersonen voor 
klanten. “Als mensen naar ons kantoor bellen, krijgen zij 
een van ons aan de lijn”, vertelt Cynthia enthousiast. “Men-
sen bellen heel gericht om een woning te bezichtigen. 
Of voor een verkoopgesprek. Wij plannen alle afspraken 
in.” Danielle vult aan: “Mensen bellen zelden om vragen 
te stellen over een woning. Het is eigenlijk niet mogelijk 

Een kantoor met veel ervaring 
en kennis van de huizenmarkt
Stap je binnen bij Huize Muller Makelaars aan het Lilienthalplein in Stadskanaal dan word je hartelijk ont-
vangen door Cynthia en/of Danielle. Twee commercieel medewerkers met veel ervaring in de makelaardij 
en de hypotheekbranche. Achter de schermen zorgen zij voor het reilen en zeilen binnen het makelaarskan-
toor. Maar wie zijn deze twee vrouwen?

om telefonisch iets over de woning te vertellen. Wij heb-
ben de woning niet met onze eigen ogen gezien en weten 
niet meer dan wat op Funda en in de brochure staat. In de 
meeste gevallen adviseren we om de woning te bezichti-
gen. Dat begrijpen mensen dan ook wel. Patrick is bij de 
bezichtiging aanwezig. Als er vragen zijn, kan hij die direct 
beantwoorden. Hij kent alle ins and outs.”

De enorme gekte op de woningmarkt is iets afgenomen, 
maar het is nog steeds druk. “In coronatijd kregen we 
soms vijf huizen tegelijkertijd in de verkoop. Dat is nu 
niet meer het geval. Nog steeds worden woningen snel 
verkocht.” Cynthia legt uit: “De meeste woningen worden 
binnen een week of twee verkocht. Dat is heel snel!” 

Verbouwing kantoor
De dames weten maar al te goed wat hun klanten meema-
ken. In een korte periode is Danielle twee keer verhuisd. 
Ze is blij dat het grote kluswerk erop zit. Cynthia daarente-
gen mag nog een tijdje klussen. Samen met haar partner 
heeft ze een paar jaar geleden een boerderij gekocht. Ze 
verbouwen alles zelf. Begin 2024 hebben wij het kantoor 
gemoderniseerd. Dat hebben we laten doen. Alles is ge-
moderniseerd: de vloer en het plafond met verlichting, 
nieuwe kleuren op de muren, een nieuw interieur en ook 
een nieuwe etalage.





Wat klanten over ons vertellen 
Het is gemakkelijk om van jezelf te zeggen waar je goed in bent. Wij vinden het belangrijk dat onze klanten 
tevreden zijn en dat doorvertellen. Zij zijn onze ambassadeurs. Via Klantenvertellen.nl ontvangen we regel-
matig een review. Van de nu al meer dan 325 beoordelingen lichten we er een paar uit.

Klanten waarderen onze dienstverlening met een 9,8!

Kan niet beter 

Patrick is een uitstekend makelaar. Luistert goed naar de wensen van de koper. Altijd bereikbaar 
en reageert snel en duidelijk op alle vragen. Ook onze complimenten voor de medewerksters 
achter de schermen die snel, zorgvuldig en adequaat werken. Kortom wij zijn super blij met 
Huize Muller Makelaars.

Peter, Onstwedde

Zeer positief

Een zeer Positieve ervaring met een kundige, betrokken en ook zakelijke makelaar. Op het juis-
te moment hakt hij de spreekwoordelijke knopen door. Altijd met respect voor de uiteindelijke 
beslissing van de klant.

Johan, Stadskanaal

Fantastische service! 

Voor mij was dit de 1e keer dat ik een huis verkocht. Ik ben hierin heel erg goed begeleidt. 
Daarnaast is de woning ook nog eens binnen 2 weken verkocht. Kan je alles goed en duidelijk 

uitleggen en neemt ook alle tijd daarvoor.

Daniel, Valthermond

Huize Muller is een goede betrouwbare makelaar

De makelaar heeft de situatie erg goed ingeschat en zonder problemen is de verkoop volgens 
wens en plan verlopen. De details bij de opname van het huis kwamen goed terug in de funda 
advertentie met mooie foto’s. Tijdens het verkoop proces was de communicatie goed, snel, 
niet meer woorden dan nodig, enthousiast. De zaken kwamen prima op orde. Betrouwbaar, 
zorgvuldig en vlot.

Gemma, Stadskanaal

Goed geadviseerd en ontzorgd, erg tevreden over resultaat.

We moesten het appartement van mijn moeder verkopen. We hadden zelf geen kennis van 
de huizenprijzen in Stadskanaal, dus moesten we ‘blind varen’ op de in te zetten makelaar. 

Goed gekeken naar reviews. Na eerste gesprek met Patrick hadden we een goed gevoel over 
de realistische doelstelling en de te kiezen aanpak. Communicatie was helder en de aanpak 

pragmatisch en transparant. Patrick heeft geleverd wat afgesproken is en we zijn erg tevreden 
over het verloop en resultaat van de verkoop.

Harry, Oldenzaal

Uitstekend en super klantgericht

Een hele goede begeleiding Open eerlijk en transparant. Alle tijd voor de klant. Geeft zeer 
goede adviezen en raad. Wij zijn heel erg blij dat wij voor Huize Muller hebben gekozen. Wij 

hebben ons altijd klant gevoeld, zelfs in een tijd dat de huizen als broodjes bij de bakker wer-
den verkocht. Wij waren blij dat onze zwager/broer Huize Muller had aanbevolen ook vanwege 

zijn positieve ervaring twee jaar eerder.

Rijk, Barendrecht



Bosman Duurzaam Advies

JOUW PARTNER IN
DUURZAAMHEID Bosman Duurzaam 

Advies 
Snel en voordelig geregeld

Contact

085-4015182
info@bosmanduurzaamadvies.nl

Nieuwsgierig geworden wat 
we voor u kunnen betekenen? 
Bezoek onze website:
www.bosmanduurzaamadvies.nl

of scan de QR-code!

Energielabel
Woning of bedrijfspand verkopen of 
verhuren? Regel snel en voordelig je 
energielabel via ons.  

Verduurzaamheidsadvies
Dit advies geeft aan welke energie
bespaarmogelijkheden het meest effectief zijn voor
uw woning.   

Bij Bosman Duurzaam Advies 
geven we onafhankelijk 

advies in het verduurzamen 
van uw woning of 

bedrijfspand.

Wij vinden het belangrijk dat we leveren wat u echt wilt. Wij zijn 
een meerwaarde voor onze opdrachtgevers. Groenewold Bouw 
organiseert en realiseert projecten van begin tot eind.

• Nieuwbouw
• Verbouw
• Projectontwikkeling

• Renovaties
• Aardbevingsbestendig

Leerlooier 5a
9502 KG Stadskanaal
www.groenewoldbouw.nl
0599-700282

HebbuZz 
voor elke
plaagdierklus!

(0599) 85 00 54
info@hebbuzz.nl
www.hebbuzz.nl

Unikenkade 8A,  9503 PD StadskanaalLILIËNTHALPLEIN 28
STADSKANAAL

T. 0599-639178  
WWW.FIETSFLIP.NL

Dakisolatie
Spouwmuurisolatie
Gevelisolatie
Vloerisolatie
Bodemisolatie

Uw huis, beter geisoleerd!

VERBETER NU DE ENERGIE-EFFICIËNTIE VAN UW WONING!

 Klaar voor 

 een volgend huis? 

 Wil jij  weten hoe het zit  met je hypotheek als je  verhuist ? 
   Kijk op hypotheker.nl of loop binnen voor een afspraak 

 Stadskanaal,  Lilienthalplein 27,  (0599) 622 524 

Regisseur en specialist
in totaalonderhoud!
Wij ontzorgen u in: 
    Vastgoedonderhoud 
    Glas- en timmerwerk
    Wandafwerking 
    Kleur- en interieuradvies
    Schilderwerken

Zandstra Totaalonderhoud - Tinnegieter 54 - - 9502 EX Stadskanaal Tel. 0599  - 322401  |  www.zandstra.nl

 

Lilienthalplein 3, 9501 XP Stadskanaal

T +31(0)599-61 20 16 | www.djbnotarissen.nl

Voor al uw 
notariële werkzaamheden.

Voor al uw notariële werkzaamheden.

Lilienthalplein 3, 9501 XP Stadskanaal
T. + 31(0)599-61 20 16 | www.djbnotarissen.nl



Succesvol verkocht Scan de QR-code en 
bekijk ons actuele aanbod!

Vosseberg 27, Onstwedde

Vraagprijs: €389.500 k.k.
Woonoppervlakte: 173m²
Aantal kamers: 7 kamers 
Energielabel: G

Spoorstraat 103, Stadskanaal

Vraagprijs: €215.000 k.k.
Woonoppervlakte: 105m²
Aantal kamers: 3 kamers 
Energielabel: D

Stationslaan 33, Stadskanaal

Vraagprijs: €349.500 k.k.
Woonoppervlakte: 162m²
Aantal kamers: 7 kamers 
Energielabel: E

‘t Veltken 1, Sellingen

Vraagprijs: €419.500 k.k.
Woonoppervlakte: 162m²
Aantal kamers: 5 kamers 
Energielabel: B

Klinkenborg 17, Stadskanaal

Vraagprijs: €435.000 k.k.
Woonoppervlakte: 169m²
Aantal kamers: 5 kamers 

Energielabel: C

Berkenstraat 5, Stadskanaal

Vraagprijs: €247.500 k.k.
Woonoppervlakte: 135m²
Aantal kamers: 4 kamers 

Energielabel: G

Noorderdiep 308, Nieuw-Buinen

Vraagprijs: €299.000 k.k.
Woonoppervlakte: 106m²
Aantal kamers: 4 kamers 

Energielabel: G

Ceresstraat 17, Stadskanaal

Vraagprijs: €269.500 k.k.
Woonoppervlakte: 106m²
Aantal kamers: 4 kamers 

Energielabel: F



Hoofdstraat 109
9501 CR Stadskanaal

T: 0599 – 618 886
E: info@kloeze.nl W: www.kloeze.nl

     Twee maanden voor de verhuizing:
   Eventueel huur opzeggen
   Verhuisservice gebruiken                
   Internet en televisie overschrijven
     Informeren bij BSO, kinderdagverblijf of school in  

nieuwe woonplaats
   Vloerbedekking, meubels en wandbekleding kopen
   Afspraak maken met schilder en of stukadoor
   Bij verbouwingsplannen bouwkundig 

       adviesbureau inschakelen

      Een maand voor de verhuisdag:
   Verhuisdozen laten brengen
   Verhuisbedrijf of autoverhuurbedrijf regelen
   Vrienden en/of familie om verhuishulp vragen
   Electra en gas opzeggen en/of verhuizen
   Spullen opruimen die niet meeverhuizen

      Paar weken voor de verhuizing:
   Adreswijziging regelen bij instanties en bank
   Gas- en waterlevering opzeggen en aanvragen
   Cv-onderhoud en glazenwasser opzeggen
   Belangrijke documenten opbergen
   Inschrijven bij nieuwe gemeente
   Kinderen opgeven bij nieuwe 

       BSO/kinderdagverblijf/school
    Gereedschap benodigd bij verhuizing apart  

houden
   Bij de buren geleende spullen terugbrengen
   Inplannen schoonmaken nieuwe huis

      De week voor de verhuizing:
   Afspraak maken voor het onderbrengen van 

       de kinderen/huisdieren bij de verhuizing
   Sleutels bijmaken en sleutels terugvragen aan  

       buren en familie
   VVE (appartement) inlichten
   Stickers op verhuisdozen plakken

Verhuis checklist 
Alles wat je moet regelen bij een verhuizing

    Spullen inpakken die al ingepakt kunnen 
worden

   Diepvries leeghalen en ontdooien
   Parkeerruimte op de verhuisdag regelen
   Ophalen afval op ophaaldag gemeente
   Eten en drinken regelen voor verhuisdag
    Schoonmaakspullen en vuilniszakken halen

      Dé grote dag zelf:
   Meterstanden opnemen, waterleiding 

       aftappen bij vorst
   Zorg voor voldoende geld op zak
   Bewaar wat dozen voor de laatste spullen
   Sleuteloverdracht
   Belangrijke zaken bij u houden
   Sluit ramen en deuren goed
   Houd uw legitimatiebewijs bij de hand

      Na de grote dag:
   Controleer op verhuisschade
   Verhuisdozen retour zenden

Taxaties
Dat doe je snel en goed met  NVM-makelaar 
Patrick Muller, makelaar bij Huize Muller Makelaars!

• Deskundig advies
• Werkt met NWWI / Taxateursunie
• Maakt gevalideerde rapporten
• Rapporten worden door alle banken geaccepteerd.

NVM Makelaar Patrick Muller verzorgt de taxatierappor-
ten voor diverse doeleinden. ´Door mijn lidmaatschap bij 
de NVM, mijn registratie in het register VastgoedCert en 
mijn aansluiting bij het NWWI, worden mijn taxatierap-
porten door alle geldverstrekkers en de belastingdienst 
geaccepteerd. Tevens voldoen mijn rapporten aan aan-
gescherpte normen van de Nationale Hypotheek Garan-
tie (NHG)´.

Het verzorgen van een taxatierapport voor een woning of 
appartement bieden wij voor een zeer concurrerend ta-
rief aan. Alle taxaties worden uitgevoerd voor een vast 
bedrag. U weet vooraf dus precies waar u aan toe bent.

Gratis waardebepaling?
Let op; een waardebepaling is GEEN taxatie.

Bent u benieuwd naar wat uw woning ongeveer waard 
is? En heeft u deze waarde niet nodig voor de hypotheek, 
verzekering of belastingdienst? Maak dan een afspraak 
via telefoonnummer 0599-696070 voor een gratis waar-
debepaling.

Naar aanleiding van de inspectie om en door de woning, 
de prijsontwikkeling van de buurt/markt ontvangt u een 
advies verkoopprijs van de huidige waarde van uw woning.
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